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Abstract

La utilizacién de la teoria valorista es compatible con la idea de que las
indemnizaciones son obligaciones de valor y representa un método de
estimaciéon que se adecua al art. 772 del nuevo Cédigo Civil y Comercial de
la Naciéon, que la mera utilizacion del salario al momento del hecho darioso
con una tasa de interés judicial que contiene al menos una porcion
actualizadora. Asi se calcula el ingreso o salario del damnificado al
momento del efectivo cobro de la indemnizacién por lucro cesante futuro, lo
que permite del modo mds adecuado saber cudnto “valen” los ingresos que
ha perdido. La eventual objecion que podria plantearse respecto de la
incertidumbre del monto final a pagar por el danador debe ser matizada y
puesta en el contexto judicial, en donde ello no es infrecuente. La teoria
valorista es superadora, por su precisioén, a la utilizacién de tasas de interés
judicial con un componente actualizador, que otorgan al damnificado una
proteccion coyuntural y aleatoria, pudiéndolo en ocasiones favorecer y en
otras desproteger, mientras que la alternativa valorista propuesta es
consistente siempre con la proteccion de la indemnizacion como obligacion
de valor.

I. La indemnizacion de danos y perjuicios es una obligacion de valor.

La teoria de las obligaciones de valores ha sido de gran utilidad en el
derecho argentino como herramienta de solucion para problemas causados
por periodos mas o menos prolongados de inflacion elevada, con
recurrentes crisis inflacionarias. Esta teoria ha recibido un fuerte
espaldarazo con la sancion del Nuevo Codigo Civil y Comercial, que en su
articulo 772 contiene la siguiente disposicion: Sila deuda consiste en cierto
valor, el monto resultante debe referirse al valor real al momento que
corresponda tomar en cuenta para la evaluacion de la deuda. Puede ser
expresada en una moneda sin curso legal que sea usada habitualmente en
el trdfico. Una vez que el valor es cuantificado en dinero se aplican las
disposiciones de esta Seccion.

Entre quienes sostienen la idea de la existencia de obligaciones de valores,
existe un cierto consenso doctrinario y jurisprudencial de que la obligacion
de indemnizar danos y perjuicios es uno de los ejemplos tipicos de
obligacion de valor.
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En este trabajo me propongo analizar las consecuencias de ubicar a
obligacion de indemnizar en esta categoria, que entiendo han sido poco
exploradas. Adelanto que esta clasificacion tiene, a mi entender,
importantes consecuencias en el modo en que se cuantifican danos y
perjuicios, tanto en relacion al dano patrimonial como al dafio moral. En
relacion al dano patrimonial, la reparacion de los danos emergentes debera
hacerse teniendo en cuenta el valor del bien al momento de la sentencia, o
al momento de la ejecucion, o mejor atin, al momento del efectivo cobro de
la indemnizacion. En relacion al dano patrimonial causado por lucro
cesante, cuando el damnificado ha sufrido una incapacidad laborativa, el
valor de los ingresos que componen el lucro cesante futuro debera hacerse
teniendo en cuenta el ingreso que habria tenido el damnificado al
momento de la sentencia, o al momento de la ejecucion, o mejor aun, al
momento del efectivo cobro de la indemnizacion. Finalmente, en relacion a
los danos extrapatrimoniales, sea que se utilice para su cuantificacion la
técnica de la “tarificacion indicativa” o bien la técnica de los llamados
“placeres compensatorios”, deberan en cada caso tomarse en cuenta los
valores mas cercanos en el tiempo posibles para la tarifacion indicativa, o
bien valores actuales para los llamados placeres compensatorios. Por
razones de brevedad, en este trabajo solo haremos referencia a los
problemas que plantea la indemnizacion del lucro cesante y la teoria de las
obligaciones de valor, y dejaremos para otra oportunidad el analisis de las
circunstancias que plantea la indemnizacion de danos emergentes y
extrapatrimoniales.

II. El valor a resarcir en el lucro cesante.

El salario (o los ingresos mensuales o anuales) del damnificado es un
elemento clave a la hora de estimar la indemnizacion por lucro cesante, ya
que, cuando menos, una parte muy importante de este rubro ya que por
definicion este se compone de las pérdidas de ganancias. Por ello, en
cualquier operacion de valoracion del lucro cesante, los ingresos del
damnificado son wuna variable necesaria a considerar, sea que la
cuantificacion se haga a través de estimaciones o bien a través de formulas
matematicas. A fin de exponer mas claramente el punto de este trabajo
utilizaré la formula matematica conocida como Vuotto en el ambito de la
Ciudad de Buenos Aires y como formula Marshall en el ambito de la
Provincia de Cordoba.

Las formulas mencionadas (que llamare “la formula”) permiten calcular
una indemnizacion que otorgara al damnificado una renta mensual
equivalente al lucro cesante, y que al mismo tiempo, agotara el capital al
finalizar el periodo estimado de pérdidas (sea la jubilacion o bien la
expectativa de vida de la persona). En esta formula el salario o los ingresos
son un componente esencial, junto con el interés y el tiempo, por lo que
saber qué salario va a tomarse es un problema importante.
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El ingreso (o salario) utilizar resulta problematico por multiples causas: en
primer lugar, por su variabilidad, puesto que el ingreso economico en la
vida de las personas no es estable, sino que hay un periodo de
crecimiento, de consolidacion y de eventual declive que no puede omitirse;
en segundo lugar, porque existen personas que no realizan actividades
econémicas, pero que podrian realizarlas (y se ven privadas de tal
posibilidad) tanto en el presente como en el futuro (ninos y adolescentes); y
en tercer lugar, porque la inflacion y la duracion usualmente irrazonable
de los procesos de danos y perjuicios permiten que existan grandes
diferencias entre los ingresos al momento del suceso danoso, al momento
de iniciar la demanda, y al momento de la sentencia. En este momento
solo me ocuparé de éste ultimo problema, y los restantes problemas son
objeto de una investigacion de largo aliento.

El plazo de tiempo prolongado que usualmente pasa entre el hecho danoso
y que el damnificado recibe la indemnizacion, en un juicio de danos y
perjuicios con tramite completo y sin transaccion de por si desdibuja el
“valor” de la indemnizacion, aun con una inflacion razonable, por cuanto si
un juicio dura diez anos, existe una inflacion acumulada que importa una
pérdida de valor de la moneda y del salario considerable. La existencia de
periodos inflacionarios ciclicos en nuestro pais agrava este problema de
modo significativo.

La existencia de estos dos factores combinados lleva a preguntarse por la
razonabilidad de utilizar (como se hace usualmente) el salario o los
ingresos del damnificado al tiempo del suceso danoso o al tiempo de la
demanda, en lugar de tomar en cuenta el salario o ingreso al momento de
la sentencia o del efectivo pago de la indemnizacion, a la luz de la teoria de
las obligaciones de valor. Estas preguntas toman nuevo vigor a la luz del
art. 772 del Nuevo Codigo Civil (NCC), que implica la recepcion legal de
esta teoria.

III. ¢Cual es el salario actual?

La practica judicial en materia de indemnizaciones (en buena medida
influida por la labor de los abogados) utiliza habitualmente, a los fines del
calculo de las indemnizaciones por lucro cesante el salario o los ingresos
del damnificado al tiempo del suceso danoso. Esta practica judicial es
consistente que con la teoria nominalista de las obligaciones de dar sumas
de dinero, y entiendo que existen otras practicas posibles que se adecuan
mejor a la naturaleza de la indemnizacion por lucro cesante, que es una
obligacion de valor.

En este sentido, hay al menos 4 alternativas “valoristas” posibles, que
orden de menor a mayor, resultan mas compatibles con la teoria de las
obligaciones de valor. Las primeras dos alternativas pasan por estimar el
salario o ingreso del damnificado al tiempo de la promocion de la
demanda, o bien al tiempo del dictado de la sentencia. Ambas alternativas
no difieren el asunto a la ejecucion, sino que garantizan plenamente el
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derecho de defensa del demandado, facilitando (o mas bien, sin interponer
obstaculos) a una eventual transaccion.

Otras dos alternativas presentan el problema adicional de diferir,
necesariamente, el monto a pagar en concepto de indemnizacion, a la
etapa de ejecucion de sentencia. La tercera alternativa consiste en estimar
el valor del ingreso al momento de la ejecucion de la sentencia (y en un
juicio de danos en el que hay al menos una instancia recursiva puede
pasar un largo tiempo entre la sentencia de primera instancia y la
ejecucion). Esta alternativa tiene la ventaja de poner un limite temporal y
procesal a la discusion sobre el valor a indemnizar, pero tiene como
desventaja la posibilidad de dejar desprotegido al damnificado por cuanto
puede suceder (y no es poco usual) que transcurra un periodo de tiempo
importante entre la ejecucion de la sentencia y el momento en que el
damnificado cobra la indemnizacion.

La cuarta alternativa permite superar esta desventaja, ya que consiste en
estimar el valor del ingreso o salario al momento del efectivo cobro por
parte del damnificado. Esta alternativa presenta la desventaja de generar
incertidumbre respecto del monto que finalmente debera afrontar el
demandado, pero creo que no es una dificultad ajena a las practicas
judiciales, y que por lo tanto, no representa una objecion de peso en
contra de su utilizacion. Esta incertidumbre en el quantum no es inusual
en la practica judicial ya que se da frecuentemente en pleitos donde se
reclama el cumplimiento de obligaciones de dar sumas de dinero, donde al
inicio se dictan medidas cautelares que equivalen al capital reclamado con
un porcentaje adicional (usualmente, un 30%) en que se estiman gastos,
intereses y honorarios. En estos casos no es infrecuente que al momento
de ejecutar la sentencia el monto total liquidado exceda el capital mas el
30% que se habia estimado al inicio del juicio, y que se deban dictar
nuevas medidas cautelares (ahora ejecutorias) ampliando las ya existentes.
Por esta razon entiendo que el problema de la incertidumbre sobre el
quantum definitivo del juicio no es un problema exclusivo de la cuarta
alternativa, y que en otros contextos no ha presentado mayores
complicaciones.

Por estas razones, creo que la alternativa mas adecuada para estimar el
valor de los ingresos o salarios del damnificado es calcularlos al momento
del efectivo pago de la indemnizacion, y que esta alternativa es una
exigencia derivada de considerar a las indemnizaciones de danos y
perjuicios como obligaciones de valor.

IV. Algunos problemas adicionales.

Existe al menos un problema adicional relativo a la utilizacion cualquiera
de las 4 alternativas propuestas en el apartado anterior. Este problema
esta dado por la utilizacion de tasas de interés judiciales que contienen
una porcion de interés puro, y otra de interés “actualizador”. Ante la
subsistencia de la prohibicion de todos los mecanismos de actualizacion de
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deudas incorporada por la Ley de Convertibilidad, el Poder Judicial de la
Provincia de Cordoba ha optado por fijar tasas de interés que tienen este
componente actualizador, como modo de compensar los efectos de un
proceso inflacionario que en nuestro pais lleva al menos 6 anos.

El problema consiste en que si se utiliza una de las alternativas valoristas
propuestas antes, el interés moratorio que mande a pagar el juez debera
omitir la porcion de interés “actualizador” que compone actualmente la
tasa “judicial”’, ya que si no lo hiciera, estaria produciendo un
enriquecimiento sin causa a favor del damnificado. El desglose de la
porcion actualizadora de la tasa de interés representa un problema por
cuanto los tribunales no establecen claramente la composicion de la tasa
de interés judicial.

La existencia de una tasa de interés judicial que tienen un componente
actualizador, sumado a las dificultades de distinguir el peso de este
componente, pueden llevar a pensar que este tipo de tasa es suficiente
para paliar los efectos del transcurso de periodos prolongados de tiempo
entre el hecho danoso y su efectiva indemnizacion, y los efectos de
procesos inflacionarios, que son justamente los problemas para los que
presenté las alternativas del apartado anterior.

La posibilidad de que la tasa judicial sirva como garantia del valor de la
indemnizacion es una mera probabilidad, que depende de maultiples
coyunturas (la evolucion del valor de los salarios o ingresos, la mayor o
menor precision de la tasa judicial en su tarea de actualizacion), que no
despeja la existencia del problema que fue identificado al iniciar este
trabajo. Por ello creo que una solucion completa e integral problema de la
duracion de los juicios y de la inflacion y su afectacion en las
indemnizaciones no pasa por la fijacion de una tasa judicial sino por una
de las alternativas valoristas ya expuestas.

V. Conclusiones.

Como conclusion, creo que la utilizacion de las alternativas valoristas
presentadas es mas compatible con la idea de que las indemnizaciones son
obligaciones de valor, y que representan un meétodo de estimacion mas
compatible con el art. 772 NCC que la mera utilizacion del salario al
momento del hecho danoso con una tasa de interés judicial que contiene
al menos una porcion actualizadora.

De las alternativas presentadas, la mas ajustada a la teoria de las
obligaciones de valor es la que calcula el ingreso o salario del damnificado
al momento del efectivo cobro de la indemnizacion, porque permite del
modo mas adecuado saber cuanto “valen” los ingresos que ha perdido. La
eventual objecion que podria plantearse respecto de la incertidumbre del
monto final a pagar por el danador debe ser matizada y puesta en el
contexto judicial, en donde ello no es infrecuente.
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Finalmente, creo que por las razones ya expuestas, la alternativa valorista
es superadora, por su precision, a la utilizacion de tasas de interés judicial
con un componente actualizador, que otorgan al damnificado una
proteccion coyuntural y aleatoria, pudiéndolo en ocasiones favorecer y en
otras desproteger, mientras que la alternativa valorista propuesta es
consistente siempre con la proteccion de la indemnizacion como obligacion
de valor.



